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RESUMO

Quanto maior a satisfacdo, o agradecimento, o orgulho e a admiragéo diante de
uma situacdo, tanto pode ser, na mesma proporcdo, a retérica pronunciada.
Assim, na retorica estudada, o retor tem uma maior chance de encontrar o objeto
para organizar o pensamento e assim, melhor se expressar. O objetivo deste
trabalho € elucidar o quanto a andlise do auditério, na producéo e exposi¢ao de
discursos em eventos de formatura. Sendo assim, é necessario para as escolhas
do orador diante das necessidades e desejos comunicativos. Isto posto, temos,
como objeto de analise para confrontar a teoria, o discurso de Francisco Morato,
entdo escolhido para ser o paraninfo da turma de 1936 do curso de Direito na
Universidade de S&o Paulo (USP). Da mesma forma, temos o discurso
contemporaneo de Renan B. Osipe, paraninfo da turma de 2016 do curso de
Direito da Universidade Estadual do Norte do Parana (UENP), abordando um
tema valorizado por ele em seus ex-alunos, a empatia.

Palavras-chave: retérica, proporcao, recursos, desejos, necessidade.

ABSTRACT

The greater the satisfaction, gratitude, pride and admiration in the face of a
situation, the greater the rhetoric pronounced can be, in the same proportion.
Thus, in the studied rhetoric, the rhetorician has a greater chance of finding the
object to organize his thoughts and thus, better express himself. The objective of
this work is to elucidate how much the analysis of the audience, in the production
and presentation of speeches in graduation events, is necessary for the speaker's
choices in view of the communicative needs and desires. That said, we have, as
an object of analysis to confront the theory, the speech of Francisco Morato, then
chosen to be the patron of the 1936 class of the Law course at the University of
Séo Paulo (USP). Likewise, we have the contemporary speech of Renan B.
Osipe, patron of the 2016 class of the Law course at the State University of
Northern Parana (UENP), addressing a theme valued by him in his former
students, empathy.

Keywords: rhetoric, proportion, resources, desires, need.
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RESUMEN

Cuanto mayor sea la satisfaccion, gratitud, orgullo y admiracion ante una
situacion, mayor podra ser la retorica pronunciada, en la misma proporcion. Asi,
en la retdrica estudiada, el retérico tiene mayores posibilidades de encontrar el
objeto para organizar sus pensamientos y, asi, expresarse mejor. El objetivo de
este trabajo es dilucidar cuanto influye el andlisis de la audiencia, en la
produccion y presentacion de discursos en eventos de graduacion. Por lo tanto,
es necesario que el hablante tome decisiones en funcion de sus necesidades y
deseos comunicativos. Dicho esto, tenemos como objeto de analisis para
confrontar la teoria, el discurso de Francisco Morato, entonces elegido para ser
el padrino de la clase de 1936 del curso de Derecho de la Universidad de Séo
Paulo (USP). Asimismo, tenemos el discurso contemporaneo de Renan B.
Osipe, padrino de la clase 2016 del curso de Derecho de la Universidad Estadual
del Norte de Paranad (UENP), abordando un tema valorado por él en sus ex
alumnos, la empatia.

Palabras clave: retdrica, proporcion, recursos, deseos, necesidad.

1 INTRODUCAO

Todo ato retorico tem um planejamento discursivo em volta de um
objetivo. “A retorica € propriedade articuladora de argumentatividade que requer
gestos persuasivos e inteligéncia verbal e comunicativa” (FERREIRA, 2019,
p.05). Ela consiste numa situacdo discursiva composta por um orador, um
discurso e um auditério. Considerando a Retdrica aristotélica, temos dentre os
atos de retdrica um género especifico para cada finalidade. A flexibilizacado dos
géneros € voltada para a persuasdo do auditério a ele direcionado. Aristoteles
vai especificar trés: o Juridico ou forense que consiste em discurso de acusacao
ou defesa que visa justica ou injustica; o Deliberativo ou politico que trata de
discursos de exortacédo ou dissuasédo que mostram vantagens e desvantagens e
o Epiditico ou demonstrativo que louva ou censura algo ou alguém, mostrando
virtudes ou defeitos. Este ultimo € o utilizado, entre outros eventos, em discursos
de formatura, objeto nosso de analise em relacdo as escolhas do orador para
alcancar o objetivo discursivo para este tipo de evento. Trataremos neste artigo
do discurso proferido pelo paraninfo da turma, escolhido democraticamente

pelos formandos.
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Sendo assim, espera-se que o discurso contemple as expectativas do
auditorio, em especial dos formandos que, ao fazerem suas escolhas, esperam
por um pronunciamento que facga jus a relacao deles com o orador. Este, por sua
vez, pretendendo um resultado a altura, analisa seu publico-alvo e tira dessa
analise elementos para enriquecer sua oratoria. O objetivo do orador, portanto,
nesse caso, € exaltar as qualidades, valorizar memoarias, profetizar prosperidade
e despertar emocgdes. “Os antigos oradores gregos e romanos nomearam 0
processo de preparacado da acao retorica de invencao (do latim, Invenire "vir ao
encontro”). O termo reflete o entendimento de que (...) oradores nao criam (...) a
partir do zero”. (Campbell, 2015, p. 95). Desse modo, conta com recursos
retoricos que vao além de meras palavras em sintaxes elaboradas.

Tudo que tem a ver com a virtude, o belo, a nobreza, o honesto e, da
mesma forma, seus contrarios, sdo tépicos da retérica epiditica. O género

7

epiditico, também conhecido como demonstrativo, € sobre o discurso que
consiste em exaltar ou expor defeitos de algo, ou alguém, conforme os valores
sociais em voga, evidenciando, principalmente, através do recurso da ampliacéo
como podemos apreciar, por exemplo, neste excerto do discurso de Francisco

Morato, 1936:

Levantando minha voz neste bello sodalicio de confratenisacdo
academica, é cheio de alegria e desvanecimento que vos agradeco, a
vés outros, bacharelandos de 1935 e bachareis de 1936, meus
disciplos de hontem, collegas de hoje e seguramente mestres de
amanham, a generosidade com que me elegestes para V0SSO
paranympho.

A producéo deste artigo tem como principal objetivo observar o quanto o
uso planejado de simbolos favorece o orador. Para tanto, cabe a ele,
principalmente, valorizar os anseios do seu auditério. “ (...) o discurso nao se
constréi por formas rigidas e até mecanicas, como apregoavam os antigos”
(Ferreira, 2010, p.110). De nada adianta um discurso enfatico, glamouroso,
trabalhado no vocébulo se o seu auditério ndo se identifica. Aqui trataremos um
pouco do género epiditico, tdo valorizado entre os gregos na antiguidade, mesmo

antes de Aristételes, sec. IV a.c).
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O género epiditico sera apreciado, neste trabalho, e analisado em
discursos de formatura pelas palavras de paraninfos, padrinhos de turma.
Observaremos a construcao de um discurso mais antigo, datado de 1936 e outro
contemporaneo para ilustrar a ideia da retdrica apiditica a partir dos anseios do
auditério pelo olhar do orador, ambos os discursos de paraninfos de formandos
de cursos de Direito. O primeiro, construido por Francisco Morato, advogado,
jurista e professor universitario, figura publica na época para a sociedade
paulistana e nos meios académicos. O segundo, advogado, especialista em
Direito processual, psicanalista e palestrante, coach em analise comportamental.
O primeiro elaborou seu discurso na mais formalidade possivel, considerando as
escolhas de vocabularios eruditos para os padrées da época, fazendo jus ao
evento e, principalmente, ao reconhecimento da figura que ele representava para
os formandos e de como ele se sentia em relacdo a esse reconhecimento. O
respeito e a satisfacdo sdo mostrados e valorizados nas palavras que espelham

seu jubilo:

Na honrosa investidura com que me engalanaes, tdo conspicua na
espontaneidade com que desce de vossa indulgéncia quao agradecida
nas palpitacées que gera em meu coracao, hei-de sempre reconhecer-
Ihe o sentido com que a conferis e a intelligencia com que me cumpre
recebel-a. (Morato, 1936)

O segundo paraninfo, no seu discurso, mostrando agradecimento e
contentamento por ser escolhido pela turma em que lecionou e, sendo
psicanalista e coach em analise comportamental, apontou sobre uma
caracteristica que ele observou ao longo das aulas, em seu auditério, seus
alunos; a empatia. Assim, para estes jovens formandos, vislumbrados num futuro
de sucesso, contemplou essa tematica contemporanea que, segundo Osipe,
esta entre as reflexdes mais necessarias para futuros profissionais. Para tanto,

escolheu um vocabulario e uma estrutura textual clara e objetiva.

(...). Eu concordo com todos os elogios que fizeram a turma de vocés,
mas gostaria de deixar 0 meu em especial porque tem a ver com o
conceito que eu gosto muito, o de empatia, (...) € é essa qualidade em
especial que eu destaco na turma de vocés. No meio de tantas, vocés
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me ensinaram a alegria da simplicidade de viver sem querer passar por
cima de ninguém ou demonstrar superioridade. (OSIPE, 2016).

2 REFERENCIAL TEORICO

2.1 A ORATORIA A SERVICO DA EFICACIA

Em se tratando do género epiditico nos eventos de formatura, seu estilo
€, geralmente, ornamentado. Para despertar o interesse e emocgdes, o0 orador,
regularmente, explora o universo das palavras estilosas e o0 uso de figuras de
linguagem. “O estilo, em seu sentido mais refinado, é a ultima aquisicdo da
mente educada; é também o mais util” (Whitehead, Alfred North apud Corbertt
and Connors, pag. 463).

Uma vez que pretendemos que nossos pensamentos se transformem em
palavras e estas tenham o poder do convencimento e a beleza de encantar e
emocionar, precisaremos, de acordo com Corbertt e Connors, de superar a

inércia com forca de vontade. O estilo precisa ser mais que ornamento.

Em muitas esferas especificas de interacéo, as rela¢des entre orador
e auditério sdo extremamente sensiveis e ameacadoras a face dos
participantes. A distracdo durante o ato retdrico pode contribuir para a
ndo preservacao da face e as consequéncias retéricas sdo imperativas:
ineficicia (Ferreira, 2010, p.101)

Sendo assim, no anseio de transmitir ideias com estilo, aos moldes dos
géneros aristotélicos, neste caso, o epiditico, ndo raro nos faltam palavras. A
busca por vocabulos, expressdes que se aproximem do que queremos transmitir,
pode vir de conceitos e contextos cruzados. Ou seja, de experiéncias vividas
e/ou apreciadas, ou ainda repudiadas. Também podem vir de motivacOes
mediante momentos vividos, observados juntos aos anseios do auditorio. No
trecho em destaque abaixo, durante seu discurso, no evento da Formatura, Prof.
Osipe usa elementos que julgou significantes para declarar para seus alunos,

agora formandos:
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(...) entre tantas licdes que a empatia traz esta de compreender que
em cada ser humano que cruza os olhos com vocé existe um universo
do tamanho do seu em outras palavras, ajuda a compreender que
embora vocé seja de fato especial ndo é melhor nem mais importante
gue ninguém e € essa qualidade em especial que destaco na turma de
VOCeés (...).

Sim, nada surtira efeito se o discurso ndo estiver conforme as expectativas
do auditorio. A retdrica é flexivel, preocupada mais com a persuasdo dos
ouvintes do que com formas de discursos (Aristételes, 2015, p.12). Dentre as
escolhas para a composicdo do discurso, sinbnimos poderdo aproximar-se da
ideia que se pretende ou afastar-se delas. O simples acréscimo de um adjetivo,
por exemplo, pode revelar um juizo de valor, uma atitude em relacdo ao
pretendido. Dessa forma, o orador, na busca da eficicia, pesquisara em sua
mina preciosa ou em seu arsenal, como queira, o Iéxico adequado, para nao
entrar na monotonia textual discursiva e assim, ter a chance de criar para
persuadir, encantar, mais do que somente informar ou relatar. Eis a funcao da
retérica. Osipe, no trecho em destaque, emprega adjetivos que diferenciam o
conceito de felicidade desejada aos seus afilhados, o seu principal auditorio:
“Meu desejo é que no meio de toda essa loucura vocés encontrem a paz e nao
a mera auséncia de guerra, mas uma paz que exceda todo entendimento, que
permita uma felicidade sbébria, lucida, livre para tudo isso”. A escolha dos
adjetivos, para a felicidade, permite o estimulo do logos, conceito aristotélico,
fundamentado na racionalidade, com ideias conceituais subjetivas, a0 mesmo
tempo que estimula o pathos nos ouvintes quando estes reconhecem o ethos no
orador ao demonstrar aprecgo por ele.

O inicio de tudo esta no orador assimilar a situacdo de comunicacao
persuasiva que o envolve. Mateus diz que a retérica € exercicio de persuasao
eloquente, uma arte que expande o raciocinio argumentativo do orador, mas este
deve procurar, antes de tudo, conhecer a configuracdo da sua relagdo com o
auditério. Assim, para atrair seu publico, sua atencdo e confianga, o orador,
necessariamente, precisara conhecé-lo o melhor possivel, devera saber
interpretar e reconhecé-lo. Da mesma forma, tratando-se da comunicagao

argumentativa, principal instrumento de persuasao, esta supde como recurso, as
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estratégias baseadas em argumentos, como ja citado, mas juntamente com um
reconhecimento implicito do auditério enquanto interlocutor. A confianca e
respeito deste sobre o orador é imprescindivel.

Reboul nos diz que o discurso do orador nunca é unico, havera sempre
outros. Para tanto, o orador “aquele que fala ou escreve para convencer, nunca
esta sozinho, exprime-se sempre em concordancia com outros oradores ou em
oposicdo a eles, sempre em funcdo de outros discursos. (...) deve antes
compreender os que Ihe fazem face, captar a forga da retérica deles” (Reboul,
2004, p. XIX). Ainda sobre este aspecto, Reboul nos fala sobre a hermenéutica,
func@o que consiste em interpretar textos, que podem estar implicitos no seu
auditorio. Cita também sobre a heuristica, funcao que, ao interpretar, o orador
consegue elementos para criar.

“‘Hermenéutica, a arte de interpretar textos. (...). Nao se ensina mais
retorica como arte de produzir discursos, mas como arte de interpreta-los. (...),
mas uma teoria que visa compreender” (Reboul, 2004, p. XIX).

Isto posto, as escolhas devem ser cuidadosas. O orador eficaz,
desenvolve competéncias retéricas e, se a retérica €, primeiramente, para
persuadir, primordial serd estabelecer critérios para esse alcance. No discurso
de Morato, temos logo na introducdo a ideia que ele traz de seu auditério,
discipulos e colegas que generosamente o escolheram para paranifo e, como
ele, seguirdo o caminho da magistratura e docéncia, desferindo palavras de

gratidao polidamente escolhidas para a ocasiao:

Levantando minha voz nesse sodalicio de confraternizacdo
académica, é cheio de alegria desvanecimento que vos agradeco, a
vos outros, bacharelandos de 1935 e bacharéis de 1936, meus
discipulos de hontem, collegas de hoje e seguramente mestres de
amanham a generosidade com que me escolhestes paraparanympho.

Nada mais eficaz que buscar primeiramente 0 objeto desse alcance, 0
auditério. Esse alvo devera ser estudado, observando detalhes o mais possivel.
Pureza, adequacéo e precisdo, sdo os critérios para serem observados

na clareza do discurso pretendido. Porém, de nada adiantara se ndo estiverem
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conforme o contexto, como propdésito do orador e com o publico. De nada adianta
escolher no acervo retérico expressdes idiomaticas que nado fardo sentido para
0 auditério ou ndo foram claras. Além de incompreensao, podera caracterizar
desrespeito e falta de empatia. OSIPE, por sua vez, aposta no logos, quando em
seu discurso enfatiza a teméatica da empatia que ele considera pertinente para a

ocasiao tratar com seu auditorio, seus ex-alunos.

Concordo com todos os elogios que fizeram a turma de vocés, mas
gostaria de deixar o0 meu em especial porque tem a ver com o conceito
de que gosto muito, o de empatia, que € se colocar no lugar do outro e
pensar como se fosse vocé, de enxergar o outro como se fosse vocé.
Entre tantas licdes que a empatia traz esta, a de compreender que em
cada ser humano que cruza os olhos com vocé existe um universo do
tamanho do seu; em outras palavras, ajuda a compreender que embora
vocé seja de fato especial, ndo é melhor nem mais importante que
ninguém e é essa qualidade em especial que destaco na turma de
VOCeés.

2.2 PROVAS RETORICAS, MEIOS ARTISTICOS DE PERSUASAO

Na retérica classica, Aristételes estabeleceu trés principais tipos de meios
artisticos de persuasao, provas retoricas: ethos, pathos e logos. Quando o orador
credita no ethos, ele busca o convencimento de seu auditério através da sua
pessoa, seu carater e sua competéncia. Assim, contard em seu discurso,
sobretudo com elementos que inspirem confianga, credibilidade. No discurso de
MORATO, objeto de analise neste artigo, temos um exemplo de exploracédo do
ethos quando ele procura mostrar, através da erudicdo de seu discurso, ser uma
pessoa com dominio da palavra e da confianca no trabalho como docente e
diretor de conceituada instituicdo, além de mostrar humildade quando agradece
pelas palavras a seu respeito. Da mesma forma, n&o poupa esforgos para ilustrar
0 quanto acredita no valor da evolugéo do ser humano, quando reconhece os

esforcos dos estudantes em conseguirem concluir os estudos.

Comovem-me as palavras de vosso eloguente orador, atribuindo-me
predicados e virtudes que a consciéncia de minha pouquidade sé logra
descobrir na cegueira de vossa estima e benevoléncia. (...) E a

despedida da Escola, onde a convivéncia, & semelhanca pela
passagem pelas casernas e pelos claustros, cria amizades perpétuas,
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refreia 0 egoismo, desenvolve o devotamento ao préximo, purifica os
costumes, estimula o amor a patria, sufoca o gosto das frivolidades e
excita, acima de tudo, o sentimento colectivo, os quais sao fator de
progresso social e individual.

Em se tratando da prova artistica, meio elaborado de persuaséo, do logos,
o orador refere-se ao légico, envolve o auditério com argumentos racionais e
evidéncias. Neste caso, procura agir sobre as crencas do auditério para
transforma-las. FERREIRA diz que se deve buscar os lagos intelectuais com ele,
reforcar ou ampliar a sua adeséo a doxa, crenca ingénua a ser superada. OSIPE
em seu discurso, quando explora sobre empatia, nos exemplifica a aposta na
prova artistica do logos. Ele discorre sobre o tema porque reconhece em seu
auditério, os formandos, como disse, a empatia demonstrada ao longo do curso,
e a capacidade destes de acompanhar seu raciocinio quando lanca méao de

entimemas, equivalentes retéricos do silogismo.

(...) o teatro mégico disse ser simples ser feliz, dificil & ser tdo simples.
(...) O desafio é arduo, considerando o cenério atual; uma era de pos-
solidariedade. O mundo que se revela vive tempos de cinismo, de
egoismo, de furia. E um mundo anestesiado, incapaz de sentir a dor
do préximo e pior, pronto para tripudiar a tragédia de qualquer um que
seja de outro grupo. O mundo de inimigos é a era pés-equilibrio, preso
aos polos que demandam escracho, em que todos falam, esbravejam
ao mesmo tempo, as suas certezas. Nao existe verdade senao
fanatismo e predeterminacéo.

Ainda explorando o logos, o orador lanca perguntas retoricas, feitas para
causar efeitos enfaticos ao pretendido, maneira de alcancar uma afirmacéao
através da reflexao ao invés de obter uma resposta direta. Ele, conhecendo seu
auditorio, sabe que este compartilha das mesmas crencas sobre a temética
abordada e as respostas tém muitas chances de, facilmente, serem refletidas na
mente dos ouvintes: “‘quais seréo as suas escolhas? (...) O que te move? O que
vocé faz que faz a vida valer a pena?”. Seguro, ele usa metaforas, exemplos,

conselhos e entimemas que reforcam as ideias tratadas:

“(...) Raul Seixas dizia: tem gente que passa a vida inteira travando a
inatil luta com galho sem saber que é no tronco que esta o curinga do
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baralho”. “(...) Seu dever é lutar pelo direito, mas se um dia
encontrarem o Direito em conflito com a justica, lutem pelo amor”.

Com o investimento estratégico do orador, o pathos, meio artistico de
persuasdo, prova retorica, definido por Aristételes como aquele recurso
imprescindivel no alcance da persuasao que se utiliza para emocionar; temos,
nos discursos analisados aqui, as emoc¢des evocadas nos momentos em que o
orador, metodicamente, pensou em seu publico. MORATO recorre ao

sentimento de despedida de uma fase, deixando lembrancas:

“Animado de vosso apoio e abroquelado nas dobras da dignidade em
gue me investistes, posso, quero e devo compartilhar do jubilo e
festividade com que vos despedis dos sonhos e doguras de
estudantes”. “Ha-de vos sacudir a memoria e despertar saudades, em
todos os tempos e circunstancias, a lembranca da cerimdnia em que
hoje vos congregaes, como na cumiada superna de uma serrania a
contemplar o passado e o futuro, aquillo que foi e aquillo que ha-de ser.
Ha-de se vos gravar no animo, eterna como o proprio espirito (...)".

Para o alcance eficaz do discurso, faz-se necessario que 0s recursos
retéricos se alinhem, se configurem numa Unica engrenagem cujo objetivo € o
de persuadir e, tratando-se de discurso epiditico, de demonstrar. Nenhum meio
deve ser desprezado. Os discursos, objetos de andlise deste trabalho, trazem
exemplos dessa eficacia. Osipe, mais uma vez, valoriza o pathos quando, ao
explanar sobre o conceito de empatia, mostra o quanto valoriza essa virtude e a
reconhece entre os seus afilhados, os formandos, e futuros profissionais num

mundo carente de compaixao.

“(...) € o amor que nos desarma para podermos chegar a uma
compreensao real das coisas; s6 ele permite a empatia sincera”.

3 METODOLOGIA

Para a realizagéo desta pesquisa, adotou-se uma abordagem qualitativa,
baseada na analise retérica de discursos proferidos em eventos de formatura. O
estudo fundamenta-se na observagdo de dois discursos de paraninfos: um

discurso histérico, datado de 1936, proferido por Francisco Morato na
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Universidade de Sao Paulo (USP), e um discurso contemporaneo, realizado em
2016, pelo professor Renan Barros Osipe na Universidade Estadual do Norte do
Parana (UENP).

A escolha desses discursos justifica-se pelo fato de representarem
diferentes contextos temporais e sociais, permitindo uma analise comparativa
sobre como a retorica epiditica se adapta as expectativas do auditério e aos

recursos discursivos disponiveis em cada época.

4 RESULTADOS E DISCUSSOES

A andlise dos discursos evidenciou que ambos os paraninfos fizeram uso
estratégico da retdrica epiditica para engajar seu auditorio, embora com estilos
distintos, condizentes com o contexto de suas respectivas épocas.

O discurso de Francisco Morato apresenta uma linguagem altamente
formal e rebuscada, marcada por construcdes eruditas e referéncias a tradicao
académica. Seu ethos € construido a partir de sua posicao de autoridade como
professor e jurista renomado, demonstrando erudicdo e deferéncia ao papel dos
formandos na sociedade. Além disso, o uso de metéforas e hipérboles enfatiza
0 prestigio da formacdo juridica e a nobreza da trajetéria dos estudantes.
O pathos se manifesta na exaltacao da jornada académica e no reconhecimento
do esforco dos formandos, buscando despertar orgulho e emocéao. Ja o logos é
sustentado por argumentos que reforcam o valor da educagéo e 0 compromisso
ético da profissao.

Em contraste, o discurso de Renan Osipe, embora também formal, adota
uma abordagem mais acessivel e direta. Sua construcdo retdrica enfatiza a
empatia como um valor essencial para o exercicio do direito, utilizando exemplos
concretos e analogias para conectar-se emocionalmente ao publico. Seu ethos é
fortalecido por sua experiéncia como professor e pela relacdo proxima com o0s
alunos. O pathos se destaca no apelo a empatia e ao impacto que os formandos
podem gerar na sociedade, promovendo reflexdes sobre responsabilidade

social. J& ologos é trabalhado mediante argumentacfes que relacionam a
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pratica juridica com a necessidade de compreensdo humana, fortalecendo a
mensagem principal do discurso.

Os resultados apontam que, embora os discursos sejam de épocas
distintas, ambos demonstram a importancia da adaptacdo do orador ao seu
auditério, escolhendo estratégias retoricas eficazes para engajar e persuadir. A
formalidade e a solenidade do discurso de Morato refletem um periodo em que
a retdérica académica era mais rigidamente estruturada, enquanto o discurso de
Osipe ilustra uma abordagem contemporanea, voltada para a conexao
emocional e a valorizacao de principios éticos e sociais.

Dessa forma, o estudo evidencia que a eficdcia de um discurso de
formatura ndo depende somente da eloquéncia do orador, mas da sua
capacidade de compreender o auditério e utilizar os recursos retoricos de

maneira estratégica para construir uma mensagem memoravel.

5 CONCLUSAO

A retérica sob medida se refere a adaptacdes precisas e especificas na
arte de usar a linguagem de forma eficaz e persuasiva, para um publico ou
propadsito particular. Estamos falando de eficacia e metodologia. Significa ajustar
o tom, o estilo, o vocabulario e as técnicas argumentativas e demonstrativas para
melhor alcancar os objetivos almejados numa estrutura prépria. Neste trabalho,
especificamente, na analise dos discursos de paraninfos de formatura de
graduacéo, observamos que os anseios, embora diferentes na abordagem de
tematicas diversas, em muito se assemelham quanto ao propdsito de destacar
éxitos, tipicos da amplificacdo prépria do género epiditico aqui abordado. A
producdo de um discurso eficaz desse género envolve, mais do que a estrutura
propria, a compreensdo, a mais detalhada possivel, do auditério. Nestes dois
casos, observa-se uma selecdo minuciosa dos recursos retoricos proprios,
conforme os objetivos do orador, mas, principalmente, conforme os anseios do
publico especifico, neste caso, os formandos. Tudo isso, sem renunciar a um

estilo eloquente e envolvente. Tipico do género epiditico, nos discursos de
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formaturas aqui tratados, temos uma nocao de que, independente do publico,
grupo etério, nivel social; criar retorica sob medida é, principalmente, despertar
o pathos em cada um do auditério. Afinal, despertar emocdes € também um dos
objetivos do orador, se ndo o maior deles nesse caso.

A retorica sob medida pode se constituir como uma metodologia, uma
técnica que faz com que a tematica seja mais receptiva para o auditorio e, da
mesma forma, satisfatoria para o orador. Vale aqui ressaltar os recursos Varios
que existem e aqueles a serem construidos uma vez que o retor tem a seu favor
tedricos, memorias e produtos dispostos que podem despertar emocdes,
estimular o pathos, para que ele construa seu ethos e possa elaborar, com
seguranca, discursos fundamentados, desenvolvendo o logos para, entao,
persuadir seu objeto principal, o auditério, e encanta-lo. Nos casos aqui
apresentados, os discursos dos paraninfos, terminam com aplausos

equivalentes a medida retérica investida.
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